
因島商工会議所 〒 722-2323 尾道市因島土生町1762-38 TEL: 0845-22-2211 FAX: 0845-22-6033

講師 株式会社エイチ・エーエル

林 由希恵 氏 VMDインストラクター

因島商工会議所またはオンライン（zoom）
（※講師はオンラインです）

販路開拓塾 受講者

３回目から参加の方5,000円

出展ノウハウ伝授セミナー 受講申込書（３回目の方用）※既に参加している方はいりません。

＊ご記入いただきました個人情報は慎重に取り扱い、本セミナーの運営・管理、その他情報提供のみに使用いたします。

因島商工会議所 行 FAX: 0845-22-6033

フラワーコーディネーター、インテリアの店舗ディスプレイ担当、食品業界に転
職後大手百貨店、TV通販などの商品プロデュース、大手食品メーカーのメ
ニュー開発、販路開拓に従事。食品問屋等の流通にも精通。現在はVMD
インストラクター、フードコーディネーター・調理師、農林水産省農産漁業発イ
ノベーション中央プランナーとして幅広く活動。商品の「魅せ方」「売れ方」「食
べ方」の重要性を伝えるべく、食の発展のため、店舗ディスプレイの魅せ方や
展示商談会でのディスプレイ方法・考え方、メニュー開発、盛り付け指導等
“現場主義”をモットーに支援を行っている。

VMDインストラクター、調理師／フードコーディネーター、 農林水産省農産
漁業発イノベーション中央プランナー

オンラインセミナー

8月30日(火)

14:00～16:00

展示商談会に参加した方の成約結果には大きな違いがあり
ます。出展を成果に繋げるためには強い目標意識と入念な準
備が何よりも大切です。このセミナーでは展示会商談会で効
果を最大化するための展示商談会の活用ポイントと成功させ
るノウハウを分かりやすくお伝えいたします。

◆カリキュラム◆

1.展示商談会とは？その目的

2.魅せ方で印象が変わる

3.展示陳列の基本を知ろう

4.色ってすごく重要！

5.自社の強みを可視化してみよう！

（ワーク）

6.参考例ブースから学ぼう
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